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Marknadsinriktad civ.ing. & civ.ek. med erfarenhet fran tillverkande industri och
forsaljning via saljbolag och andra séljkanaler. Internationell erfarenhet fran
stationering i Australien samt omfattande affarsresande i framst 6st- och
central Europa. Analytisk och med utmarkt formaga att forstd och Overfora
marknadens krav till [Iinsamma affarsmojligheter.

Wijo AB (del av Icopal koncernen), Malm6/Ornskoldsvik

2011 — 2015

Marknadsféring och férséljning av egentillverkade takavvattningsprodukter till
grossister, aterforsaljare och séaljbolag i Sverige och pa exportmarknader.
Nykundsbearbetning och utveckling/teknisk support till befintliga kunder.
Produktsortimentsansvar och delaktig i foretagets strategi- och budgetarbete.
Forsaljningsbudget ca 150 MKkr/ar.

Kundansvarig for ca 40 kunder i storlek fran 0,1 Mkr till ca 30 Mkr.

Dresser Wayne AB, Malmd
2010 - 2010

Ansvarig for produkter inom segmentet branslepumpar inom regionen EMEA.
Projektledning vid framtagning av nya produkter med R&D, inkép, produktion
och marknadsforing. Konkurrentanalyser och kostnadsbesparingsprojekt.

Husqgvarna Manufacturing Sweden AB (fd. Hoors Pl&t & Klippo AB), HOOT

2008 - 2010

Ansvarig for produktsortimentet tradgardsprodukter (oms. ca. 150 Mkr) sélda
under varumarket Klippo. Ansvarig for samarbeten med externa leverantdrer
av tradgardsmaskiner. Prisséttning, prognoser, lonsamhetsuppfoljning. Initiera
och driva produktvard. Framtagning av marknadsféringsmaterial samt
utbildning av saljkar och aterforsaljare. Ingick i foretagets ledningsgrupp.

Klippo AB, Malmo
2006 - 2008

Ansvarig for produktutveckling samt inkdpta produkter tillverkade av externa
partners. Produktstrategier, operativt driva utvecklingsprojekt samt relationer
med externa partners. Ansvarig for teknisk dokumentation. Inkoéps- och
férsaljningsprognoser for Klippos “branded products”. Personalansvar for R&D
grupp om 4 personer. Ingick i foretagets ledningsgrupp.

Klippo AB, Malmo
2005 - 2006

Projektledare for produktutvecklingsprojekt avseende nya produkter. Kund- och
marknadsundersokningar, investeringsbedémningar, konkurrentanalyser. Sam-
arbeten med externa partners.

Alfa Laval, Lund
2002 - 2005

Produktchef for varmevéaxlare inom fjarrvarme/kyla. Projektledare for utveckling
av nya produkter. Prisséttning, prognoser, input till produktutveckling och
produktvard. Support till marknadsbolag vid dimensionering av varmevéaxlare.
Utbildning av forsaljningsingenjorer fran marknadsbolag runt om i vérlden.
Utveckling av saljstddsmaterial som t.ex. broschyrer och berakningsprogram.
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Hans Nilsson, mob. 0722 942810

Alfa Laval, Lund

2000 - 2002

Produktchef for plattvarmevaxlare inom HVAC salda under tva olika varu-
marken. Prisséattning, forséljningsprognoser, input till produktutveckling och
produktvard. Support till marknadsbolag vid dimensionering av varmevaxlare.
Framtagning av saljstddsmaterial.

Alfa Laval, Lund

1998 -2000

Marknadsféring och forséljning av plattvarmevéaxlare till OEM kunder inter-
nationellt, framst inom Europa. Lank mellan marknad och intern R&D verk-
samhet. Tekniskt saljstdd och utbildning till utidndska marknadsbolag.

SWEP Heat Exchangers P/L, Sydney, Australien

1996 - 1998

Ansvarig for saljbolag i Australien. Inkép och aterforsaljning av varmevéxlare,
samt inkdp av komponenter lokalt fér egen tillverkning av varmevéxlare.
Forséljning, marknadsforing och teknisk support till kunder i Australien och Nya
Zeeland. Produktionsberedning och planering av lokal produktion. Budget,
strategi och ekonomisk rapportering. Personalansvar for 4 personer.

SWEP International AB, Landskrona

1994 - 1996

Uppbyggnad och utveckling av séljkanaler for plattvarmevéxlare i Osteuropa
med fokus pé Bulgarien och Rumanien. Utarbetande av offerter till internatio-
nella kunder. Ansvarig for framtagning av teknisk handbok avseende varme-
vaxlare i HVAC applikationer. Tekniskt saljstod till internationella séljbolag.

Ekonomlinjen, Lunds Universitet
Inriktning ekonomisk analys & organisation
1992-1993 (studerade i “dubbel fart” under tre terminer)

Maskintekniklinjen, Lunds Tekniska Hogskola
Inriktning produktionsteknik
1987-1992

Fyraarig teknisk linje, Nils Ericsonskolan, Trollhattan
Inriktning maskinteknik
1984-1987

2014 — Projektledning, intern kurs lcopal (2 dagar)

2013 — Affarskunskap, EFL, Lund (9 dagar)

2008 — MS Project, Roda Utbildning (2 dagar)

2006 — CE-mérkning av maskiner, IVF (2 dagar)

2004 — English for Professional purposes, Malmo Hoégskola (15 p)

2004 — Tillampad projektledning, Wenell Management (3 dagar)

1995 — Strategisk presentationsteknik, Dale Carnegie (2 dagar)

1994 — EG-ratt, Copenhagen Business School (Studiestipendium 1 termin)

1989-90 — Plutonbefélsutbildning till kvarterméstare (sergeant) vid T2 i Skovde.

Svenska (modersmal)

Engelska (flytande i tal och skrift)
Tyska (god forstaelse)

Danska och norska (god forstaelse)

Klass A B (MC och personbil)

Gift, tvd barn fodda 1999 och 2003. Fritidsintressen ar tennis, skidakning, hus
& tradgard, resor med familjen.



